
Guide d’entretien • Workflows sonar sécurité publique (US)

Questions rapides + demande de recommandation (15 min)
Je suis Alex (SonarScout). Je cherche 15 minutes pour comprendre les besoins de revue/reporting sonar et identifier des équipes pilotes
ainsi que des partenaires revendeurs/formation. Si vous n’êtes pas la bonne personne, merci de transférer ce message ou de me
recommander le bon contact.

Achats / décideur (sécurité publique US)
1. Quel équipement sonar utilisez‑vous (marque/modèle) et comment exportez/ enregistrez‑vous les données (MP4, logs) ?
2. Quelles sont vos exigences indispensables (hors ligne, sécurité, audit/chaîne de possession, politique IT) ?
3. Comment définissez‑vous le succès (temps gagné, moins d’oublis, meilleure documentation) ?
4. Un prix de 3k–5k $ par poste est‑il rédhibitoire, acceptable ou ‘facile oui’ — et comment se passe l’achat ?

Recommandation : si vous n’êtes pas le bon contact, qui devrais‑je contacter ? (nom + rôle + organisation). Pouvez‑vous nous mettre
en relation ?

Opérateurs (tech sonar / plongeurs / unité maritime)
1. Décrivez votre workflow de revue — où la fatigue/la surcharge d’info provoque des oublis ?
2. Quel équipement sonar utilisez‑vous (marque/modèle) et quels formats avez‑vous (MP4, logs GPS, captures) ?
3. Pour commencer : SonarScout traite des MP4 après la mission (pas de temps réel pendant le scan). Est‑ce quand même

utile/acceptable ?
4. Au‑delà de Corps et Véhicule, quelles autres classes de détection seraient utiles ?

Recommandation : si vous n’êtes pas le bon contact, qui devrais‑je contacter ? (nom + rôle + organisation). Pouvez‑vous nous mettre
en relation ?

Partenaires / revendeurs (vendeurs sonar + formateurs)
1. Quelles marques/workflows sonar vos clients utilisent‑ils le plus, et quels formats voyez‑vous ?
2. Voulez‑vous vendre SonarScout à vos clients existants, aider à acquérir de nouveaux clients, ou les deux ?
3. Où SonarScout s’intègre‑t‑il le mieux dans votre cycle vente/formation (démo, onboarding, certification, recyclage) ?
4. Quel modèle partenaire préférez‑vous (marge revendeur, commission, bundle formation) et quelles conditions sont nécessaires ?

Recommandation : si vous n’êtes pas le bon contact, qui devrais‑je contacter ? (nom + rôle + organisation). Pouvez‑vous nous mettre
en relation ?

Site: https://sonar-scout.com/
LinkedIn: https://www.linkedin.com/in/alexander-dolokov-5b4353b0

Email: info@deep-green-see.com
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